采购单，销售单、报价单价格和折扣的设计逻辑
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采购单、销售单、报价单价格、税率和折扣取值的优先级别，排在前面的表示优先级别高

销售单价格取值规律
1. 考虑协议价格
2. 最近的相同客户相同的零件的报价单价格
3. 零件列表价格

销售单折扣取值规律
1.协议价格折扣
2.客户上面的客户折扣

采购单价格取值规律
1. 协议价格
2. 数量价格
3. 零件供应商价格。
4. 标准成本。

采购单折扣取值规律
1. 数量价格折扣。
2. 协议价格折扣。
3. 采购单如果有其他项，第一项的折扣。
4. 供应商上面的供应商折扣。

报价单价格，税率，折扣的设计逻辑：
税率：如果报价单中没有item，取的是地址薄中的税率; 反之，取的是上一个item中的税率
折扣：优先取客户协议价格中的折扣；其次销售折扣码中的折扣（销售折扣码在销售》其他下面添加）
价格：目录价 和 客户协议价格， 客户协议价格中的价格优先于list price

